JEROME JEANNIN

BUSINESS ANALYSE & STRATEGIE |

TRANSFORMATION DIGITALE | DATA & REPORTING

Professionnel rigoureux, je suis expérimenté en analyse et stratégie business,
en gestion data/reporting et en fransformation digitale dans des
environnements hautement réglementés. Expert en accompagnement des
initiatives numériques, structuration des données et reporting pour optimiser
la performance de l'entreprise. Reconnu pour de solides compétences en
communication, mon adaptabilité et ma capacité a collaborer avec les
différentes equipes.

CONTACT EXPERIENCES PROFESSIONNELLES
={ jeanninjeromeé@gmail.com SENIOR CONSULTANT (IA/ML SOLUTIONS) SEPT 2023 - PRESENT

Tensig, Geneéeve, Suisse
e Déploiements de solutions en IA et Machine Learning pour des
clients dans les secteurs bancaire et assurantiel.
¢ Analyse des besoins métier pour des projets de tfransformation
LinkedIn digitale dans des environnements réglementés.
e Développement et mise en ceuvre de stratégies de vente.
ATOUTS Revenus générés : 340 000 $ en 2023, 410 000 € en 2024
Production et automatisation d’analyses et de Augmen’ro’rion du revenu net de 20 % en un an.
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Bonne compréhension des environnements BUS|NESS ANALYST - DATA & REPOR'"NG MAR 2020 - AUG 2023

réglementés (banque / assurance) L, . ..
Connaissance des processus KYC / AML et de AXA! Reglon parisienne, France
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la réglementation Compliance o Conception et automatisation de tableaux de bord financiers
Forte et polyvalente connaissance du digital X L, ; X
et de I'lA et de leurs implications (Power Bl, SQL), renforcant la fiabilité des données de reporting.
1 5°"‘|°'es R CUCCOCUIEERICIIC QL oG e Implémentation de contréles pour améliorer la qualité des flux
ravail en equipe , . . . L.
de données critiques et optimiser les processus décisionnels.
FORMATION HEDHEC o Mise en ceuvre et gestion de Salesforce pour optimiser les
EDHEC BUSINESS SCHOOL processus de relation client, améliorer la gestion des leads ef
Master of Science of International automatiser les workflows de vente.

Business Management

Mention “Excellent” 15,22/20 Reference: Fatiha Zinbi / Manager du Middle Office

Ecole classee 4e en France, 7e en GESTIONNAIRE OPERATIONS FINANCIERES DEC 2019 - MAR 2020
Europe (Financial Times) _ Société Générale, Région parisienne, France
Spécialisation Business Analytics . o . ) ) . ) )
« Consulting Project e Gestion quotidienne des opérations financieres interationales,
* Macroeconomics notamment les processus de rapprochement et la gestion des
e Data Analytics j )
o Strategy flux de trésorerie.
e Strategic Foresight . . .
« Managing Innovation o Pr?duc’rlon delrcppor’rs analytiques complexes pour guider les
« Digital Business Models décisions stratégiques.
e FEthics and Responsibility Lpe eye
« Managerial Accounting  Définition des processus de gouvernance data, assurant la
* Marketing and Sales in a Digital World conformité réglementaire et la cohérence opérationnelle.
Reference: [sabelle Diot / Responsable du back office
COMPETENCES ANALYTE FINANCIER NOV 2018 - MAR 2019
IT Caisse d’Epargne, Région parisienne, France
* Office/Microsoft 365, VBA, PowerB| e Analyse approfondie des risques financiers, avec suivi des KPIs

e Agile, SQL, Salesforce, Snowflake

_ lies & la qualité des donneées.
e Web 3, Blockchain, IA/ML

¢ Amélioration des méthodologies de gestion des risques gréce
LANGUAGES . o .
. a des outils d’analyse automatises.
e Francais: Langue maternelle . . o .
« Anglais: Courant (TOEIC: 915 pts) e Collaboration avec les équipes métiers pour garantir la
e Espagnol: Courant qualité et la fiabilité des flux d'information.


https://www.linkedin.com/in/j%C3%A9r%C3%B4me-jeannin-151023a6/

